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Que représente la Vente Directe en France?

4.630 v
. &, milliards d’euro de _
' chiffre d’affaires en 2019 )(’ +1.9% de croissance

par rapport a 2018

nn w 699 775 Collaborateurs

en 2019
+1400 emplois nets
créés en 2019

Quel est le profil des entreprises en Vente Directe ?

STRATEGIE MULTICANAL ET INTERNET REPARTITION PAR GRAND SECTEUR

60% des entreprises du secteur ont Vente par réunion
dorénavent une stratégie Multicanal

88.9% des entreprises ayant
une stratégie multicanal utilisent

le e-commerce Vente par
reseau

83% des entreprises utilisent
internet pour communiquer

*RA

ion,Entretien et Equip

70% des entreprises utilisent
internet pour recruter
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Quel est le profil des vendeurs en Vente Directe ?

LES INDEPENDANTS LES SALARIES

57% des entreprises du secteur 20% des entreprises du
utilisent ce statut secteur utilisent ce statut

- ’ 1)
1 indépendant sur 2 +3% des 25-34 ans
est 4gé entre 25 et 45 ans par rapport a 2018

REPARTITION PAR STATUT REPARTITION PAR STATUT

VDI
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Mandataire
Droit

Commercant commun
inscrit au RCS

97% des indépendants sont des

Vendeurs a Domicile Indépendants
(vDI)

98%) des salariés sont en CDI
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